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02 ... IN CERCA DI EVOLUTION

= Chisiete? a4 A4 L = Domanda potenziale?
= Cosa portate? (Qe, O Jall{l T\ = Offerta attuale?
= Si, ma quanti siete? AN N * Domanda reale?

= Un fiorino! i = No finanza, no party!



Numero

MOTIVAZIONI DELLE FAMIGLIE

3.500.000
3.124.000
3.000.000
2.661.000 , 51 000
2.500.000
ZOEE 1.755.000
1.504.000
1.500.000 1.377.000
1.011.000 1.030.000
1.000.000 771.000
500.000
0
2015 2016 2017
Per sfruttare gli incentivi statali B Per ridurre i consumi energetici B Perché erano interventi non piu rimandabili

Fonte: Nomisma, Indagine alle famiglie, anni vari



. PATRIMONIO RESIDENZIALE PRIVATO

30
milioni

UNITA ABITATIVE CONDOMINI ANTE ‘70

2 590 mila 420 mila

milioni

«PESSIME» COMPRAVENDITE < CLASSE D

Fonte: elaborazioni Nomisma su dati ISTAT e Nomisma



05 MERCATO REALE DELLA RIQUALIFICAZIONE

2,6 MLN FAMIGLIE 5,8 MLN FAMIGLIE 250 MILIARDI EURO
Domanda Domanda Fabbisogno reale
potenziale di _potenziale di di riqualificazione
compravendita riqualificazione residenziale

residenziale = residenziale



06 INTERVENTI EFFETTUATI NEL RESIDENZIALE

Numero
0 1.000.000 2.000.000 3.000.000
Sostituzione degli infissi con materiali ad alte | GG 9%
prestazioni energetiche 2155.000 2.741.000
Sostituzione della caldaia con un modello di _1}1{'3%880
ultima generazione (“a condensazione”) 1.827.%8)87'000

Isolamento termico dei muri esterni (“cappotto”) qg%%(i%%m

m 2017
Installazione di pannelli solari termici per la  [Jat578
produzione di acqua calda 18 880000 m2016
: : : : - 2015
Installazione di pannelli solari fotovoltaici per la [ a%55:5%
produzione di energia elettrica 271.00d 77000 2014

Fonte: Nomisma, Indagine alle famiglie, anni vari



Reddito familiare oltre 3.500 euro al mese
Dirigente

Altra tipologia familiare

Comune con oltre 100 mila abitanti

Diploma di scuola media superiore
Percettori di reddito: 3 o piu persone
Reddito familiare tra 2.401 e 3.500 € al mese
Imprenditore / libero professionista

Laurea o specializzazione post-laurea
Nord-Ovest

Proprieta senza mutuo

Comune tra 20 mila e 100 mila abitanti
Reddito familiare tra 1.801 e 2.400 € al mese
TOTALE CAMPIONE

0%

DOMANDA PAGANTE

5% 10% 15% 20%

25% 30% 35%

e 32,2%
I 29.8%

I 18,4%
I 18,2%
I 18,2%
I 17,7%
" 17,6%
I 17,5%
I 17,3%
I 15,7%
I 15,3%
I 15,3%
I 15,1%
I 11,9%

Fonte: Nomisma, Indagine alle famiglie, 2018



08 FUORI MERCATO NON MERCATO

NUMERO DI FAMIGLIE
0,
9.202.000 35%
delle famiglie
italiane
PROFILI DELLA DOMANDA

Mercato attuale:

Femmina

35-44 anni

ﬁ% Sud e isole

Operaio/ non occupato

Scuola dell'obbligo/ nessun titolo

Affitto/ altro

@q@ Famiglia con 4 componenti o +
rifll  Genitore con figli

Reddito fino a 1.200 euro al mese

Fonte: Nomisma, Indagine alle famiglie, 2018

Q}fj Percettori di reddito: 1 persona

Fonte: Nomisma, Indagine alle famiglie, 2018



NUOVA «COSCIENZA»

Contenimento spese

Sicurezza

Accessibilita

Qualita materiali

Efficienza energetica

Vivibilita della zona
Connessioni con polarita urbane
Luoghi di socialita

Vicinanza ai servizi

Edificio con al massimo 10 piani
Vicinanza al luogo di lavoro

Utilizzo temporaneo

' 1 2 3 4 5 b 7 8 9 10

Fonte: Nomisma, Indagine alle famiglie, anni vari




. RIQUALIFICARE «GREEN»

= Green { Energia
= Building = Context &

= Green > Social




11

AS IS

B ASTER |

S BUILDLAB

finanziare innovare integrare

BPER: |

Banca

agenzia per l'energia e

lo sviluppo so!

TO BE

stenibile

=/




12 CASI PILOTA

EDILIZIA RESIDENZIALE EDILIZIA RESIDENZIALE
PUBBLICA PRIVATA

LEGACOOP ﬁ)

FERRARA LIS 'BOLOGNA
ROMAGNA BOLOCNA

ACER




Costo intervento (€/mq)

Saving energetico

Equity

Incentivi

Break even (anni)

CASO 1

EVIDENZE A CONFRONTO

CASO 2 CASO 3

Fonte: elaborazioni Nomisma per Build Lab



14 MERCATO IN CERCA DI «KACCELERATORI»

Chi «beneficia»?
Quale «mercato»?

Chi «finanzia»? CESSIONE DEL CREDITO

MUTUO VERDE




15

OFFERTA... IN EVOLUTION

Le certezze...

Focus condominio

Garanzia di risultato

Integrazione impianti + involucro + cessione credito
Integrazione installazione + servizi

Le questioni aperte...

General contractor, gestore integrato o rete?

Accordi di filiera? :
Amministratori o altri «traghettatori»?
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