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RIQUALIFICAZIONE ENERGETICA E 
SISMICA

PICCOLI PROPRIETARI RESIDENZIALI0 1

INCREMENTA IL VALORE DELL’IMMOBILE
E’  UNA ESIGENZA REALE  

E’ UNA OPPORTUNITA’ REALE

TECNICA
CONTRATTUALE-BUROCRATICO-FINANZIARIA

COMPLESSITA’

IL REGOLATORE PUO’ FARE DI PIU’
IL MERCATO PUO’ INNOVARE

Incentivi fino al 50-80% 
dei costi

Il mercato sta crescendo 
lentamente

Barriere allo sviluppo del 
mercato

Un diverso modello di 
offerta può accelerare la 

crescita 
del mercato



PICCOLI PROPRIETARI RESIDENZIALI
P R O C E S S  I N D U S T R I A L I S A T I O N  a s  a  m a r k e t  a c c e l e r a t o r

0 2

INTERAZIONE 
CLIENTI BANCHE IMPRESE

• Procedure
• Tempi
• Costi

• Modelli Contrattuali

NEL RISPETTO DELLE RISPETTIVE 
POLICY

INTEGRATORE 
MULTIDIMENSIONALE

A GARANZIA DEL RISPETTO DI 
PROCEDURE-TEMPI-COSTI DI 

PROCESSO-MODELLI CONTRATTUALI

PROPOSTE 
MULTIDIMENSIONALI

• Chiare per i non addetti ai lavori

• Personalizzate

• Con più ipotesi di intervento

• Garanzia di risultato

• Sostenibili

• In 1-2 gg lavorativi

Clienti

ImpreseBanche

Incentivi

INGEGNERIA DI PROCESSO
PARTNERSHIP OPERATIVA
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LA CRISI ECONOMICA E DEL 
MERCATO IMMOBILIARE ED IL 

CAMBIO DI PARADIGMA 
CONSEGUENTE SONO IL VERO 

OSTACOLO

LA COMPLESSITA’ 
NON E’ UNA 
BARRIERA

NUMEROSI 
PROGETTI E STUDI 
SULLE SCRIVANIE

Riqualificazioni
Acquisizioni
Dismissioni

Benchmark di mercato

GRANDI PROPRIETARI IMMOBILIARI0 3

I grandi proprietari 
immobiliari sono 
addetti ai lavori

Una analisi d’insieme per 
valutazioni di portafoglio può 

accelerare la crescita del 
mercato 

Dalla costruzione di 
nuovi edifici alla 

valorizzazione degli 
edifici esistenti

Analisi puntuali 
per valutazioni 

di merito



GRANDI PROPRIETARI IMMOBILIARI
F L A S H  O V E R V I E W  a s  a  m a r k e t  a c c e l e r a t o r
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Attività Desk
+

Sopralluoghi 
(metodo cluster)

Ricognizione
patrimonio

Realizzazione 
database di 

progetto

Analisi e 
Simulazioni

what-if

DB NOMISMA-CRIF-ENEA

immobiliari
sociali

territoriali 
tecniche

Opzioni strategiche 
di valorizzazione

INPUT
(1 mese)

LINK BASI DATI
(1 mese)

OUTPUT
(1 mese)
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SUPPORTO alla
• ANALISI
• DEFINIZIONE
• REALIZZAZIONE
di PIANI DI VALORIZZAZIONE

large
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