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Lendix in 2 parole

Lendix è una piattaforma europea di finanziamento che consente alle PMI

di prendere in prestito in modo semplice e rapido fino a 3,5 milioni di euro da 

prestatori individuali e investitori istituzionali, integrando il sistema 

bancario tradizionale. 

Lendix è attiva in Francia, Italia e Spagna e presto in Germania e Paesi Bassi. 

#fintech #Europa #PMI 

Lendix si è classificata tra le 50 « Established » società fintech mondiali - 2017



Eugenio Brambilla di Civesio 3

Il mondo è sempre più digital e anche il lending

Digital lending alle PMI 
è in forte crescita:
richieste e volumi di 
credito più che 
raddoppiati 
in soli 12 mesi

Fonte: CRIF Information Core, dati aggiornati a dicembre 2017
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Il web è un mercato con un enorme potenziale, ma…

Il web rimane un ambiente 

rischioso le domande di 

credito ai P2P Lender

registrano una rischiosità 

quasi doppia rispetto a 

quelle verso i Lender

tradizionali

Fonte: CRIF Information Core, dati aggiornati a dicembre 2017
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Come funziona il market-place Lendix?

PICCOLE E MEDIE  

IMPRESE

Fatturato> 250k €
Almeno 3 anni di attività

in utile

INVESTITORI  

ISTITUZIONALI

Investono su tutti i 
progetti attraverso il 

Fondo Lendix

LENDIX.COM

Da 30K € a 3,5M €
Da 3 a 84 mesi

Interessi: da 3% a 9,9%

PRESTATORI 

PRIVATI

Investono attraverso la 

piattaforma da 20€ a 

2.000€ per progetto
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L’energia per il fast lending
Da prospect a cliente

PMI LENDIX MARKET-PLACE BUSINESS 
INTELLIGENCE E DATA 

DRIVEN LENDING

VALUTAZIONE
DELL’ANALISTA

• Rilevazione del profilo 
creditizio real time sul 
SIC EURISC

• Assegnazione della 
classe di Rischio 
PERFORM

• Risk Report

• Analisi creditizia 
puntuale  con un 
livello sempre 
maggiore di profondità

• Online data collection

• Controlli automatici
(banche dati, policy, …)

• Qualificazione della 
controparte e attività KYC

• Inserimento della 
richiesta di 
valutazione 
online

Prospect Cliente
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Automatized, optimised loan request process
We transform the borrower experience

 Test idoneità real-time

 On-the-fly OCR (Optical Character
Recognition) e analisi di documenti 
forniti dall’impresa

 Indicazione in real-time dell’importo 
del finanziamento, della classe di 
rischio e del tasso di interesse

 Trasparenza: l’impresa richiedente 
conosce sempre lo status della richiesta 
e la tempistica prevista per il funding
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L’esigenza di business

AZIONI
CRITICITÀ
OSSERVATE

• Supporto agli analisti

• Automazione – riduzione 
FTE e costi operativi

• Maggiore oggettivazione/ 
standardizzazione della 
valutazione

• Indicatore statistico a 
supporto della 
reportistica interna

OBIETTIVO

• Evoluzione del
Processo di valutazione

• Screening application
online 

• Assesment

• Implementazione nel 
processo di valutazione 
di un indicatore 
rischiosità creditizia
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Innovation e Advanced Analytics 

Data Driven Lending
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Innovation e Advanced Analytics 
Enhance business

Il PERFORM 2.0 Advanced permette la scelta dei
cut-off, ottimizzando la strategia di accettazione:

• Accettare di più

• Diminuendo il bad rate degli Accettati

• Abbassare i costi operativi e velocizzare la
risposta al cliente

SELEZIONE DELLA DOMANDA IN INGRESSO

Il PERFORM 2.0 Advanced permette un pricing
differenziato per il rischio:

• Aumento dell’attrattività per i clienti a basso
rischio

• Ripago il costo del rischio su quelli ad alto
rischio

• Aumento dei profitti

RISK BASED PRICING

A B C D E F G H I L M N O P

Profit on Income Proposed Interest Rate

-1,3%

AS IS TO BE

% Rejected
+2,5%

AS IS TO BE

Bad Rate rejected

-0,9%

AS IS TO BE

Bad Rate 12m 
Demand 
accepted

CASE-STUDY
SU PORTAFOGLIO MEDIO
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I fattori di energia del progetto

Attività di business intelligence e affinamento del processo di pre-accettazione
delle PMI con diminuzione del tempo medio di valutazione e dei costi
operativi

Diminuzione Bad Rate su clientela accettata grazie al supporto di un indicatore di
rischiosità robusto

Maggiore profitto grazie alla possibilità di meglio calibrare il «pricing» in
base al rischio

Maggiore trasparenza e oggettività della valutazione verso richiedenti ed
investitori
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Il progetto in un tweet

Con il supporto degli 

#AdvancedAnalytics di 

CRIF, Lendix ha costruito 

un processo di lending

PMI 100% digitale
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Grazie per l’attenzione

Eugenio Brambilla di Civesio
Credit Risk Director - Italia


